
 

 

Stärken Sie mit uns die Cyber­
sicherheit im Healthcare-Sektor
Jetzt mit LANCOM in den Gesundheitsmarkt einsteigen  
und an der sicheren Digitalisierung mitwirken

Warum Healthcare? Warum jetzt?

In 5 einfachen Schritten zu einer gewinnbringenden Partnerschaft

Großer Gesundheitsmarkt

1.800 
Krankenhäuser

96 
Krankenkassen

11.700 
Pflegeheime

18.000 
Apotheken

15.673 
Pflegedienste

150.932 
Arztpraxen

250.000 
Marktteilnehmer

zweitgrößtes 
Gesundheitssystem 
nach den USA

→	 �Seit 26. März 2024 
Digital-Gesetz des 
Bundesministeriums für 
Gesundheit (BMG) in Kraft: 
Forderung nach sicherer 	
Digitalisierung, Vernetzung 
und höherer Cybersicherheit 
im Gesundheitswesen 

→	 �Fördergelder des GKV-
Spitzenverbands: bis 2030  
Förderung von u.a. IT-Netz-
werktechnik mit bis zu 12.000 
Euro pro Pflegeeinrichtung

Ihre Vorteile:
→	 �Regelmäßige, monatliche Einnahmen als feste Kalkulationsgrundlage

→	 �Enge Kundenbindung über gesamte Mietdauer und große Chance für Folgegeschäft

→	 �Vollste Funktionsfähigkeit über gesamte Mietdauer wird durch Distributor gewährleistet

→	 �Gesetzeskonforme Hardware auf dem technisch neuesten Stand

→	 �Geringer Zeitaufwand durch automatisierte Prozesse

→	 �Vollste Flexibilität: Erweiterung um weitere Artikel, Veränderung der Laufzeit, Einmalzahlungen, Kauf uvm. sind möglich

→	 �Beratung, Schulungen und Unterstützung mit Marketingmaterialien uvm. durch LANCOM

Momentum

→	 �Praktikable, anpassbare state-of-
the-art Rundum-sorglos-Pakete 	
an Netzwerktechnik und Service-
leistungen (LANCOM Health-IT-
Infrastrukturen und Clusterlö-
sungen) Engineered in Germany

→	 �Flexible, liquiditätsschonende, 	
gut planbare Finanzierung mittels 
Kauf-, Leasing- oder Mietmodell 	
mit monatlicher Rate (Laufzeit: 	
3 Jahre) durch den LANCOM 	
Distributor Ihrer Wahl 

→	 ��Untervermietung an die Kunden, 	
auf Wunsch mit individuellen 
Services durch Sie als 	
Systemhaus

Optimale Bedarfsabdeckung

Gewinnbringende Partnerschaft

1.  Kundengespräch
durch Systemhaus: Ermittlung 
IT-Bedarf beim Kunden

2. Angebotserstellung
durch Distributor mit LANCOM 
Produkten, beabsichtigter Mietlaufzeit 
und monatlicher, festkalkulierter Mietrate

4. Untervermietung
an Endkunden, Möglichkeit eines 
individuellen Pakets an Hardware 
und Systemhaus-Dienstleistungen

5. Nach Ablauf der Mietzeit: 
a) DSGVO-konformer, sicherer Austausch 
gegen aktuelle Hardware,
b) Verlängerung oder
c) Kauf durch Systemhaus oder Endkunde

3. Rahmenmietvertrag 
mit Distributor: Mietschein für 
Hardware-Paket + Versand der Hardware

Kontakt: Vertrieb Deutschland
+49 2405 333 (D)
+49 2405 122 (AT, CH)
vertrieb@lancom.de

Mehr
erfahren:


